
 

 

Nicolas 

LE GOYAT 

BTS NEGOCIATION & 

RELATION CLIENT 

ALTERNANCE 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

2008-2016 Aidant familial, et Intérims diverses  

 Activités: Déménagement, Agro-alimentaire, Restauration 
 

2008 Préparateur stagiaire en pharmacie, Hôpital de Challans (85) 

 Activités: Préparation des médicaments pour les services, gestion des 

 stocks 
 

2008 Manutentionnaire, Roux Quincaillerie à Challans (85) 

 Activités: Réception, expédition, préparation de commande et gestion 
 

2007 Dessinateur stagiaire, service urbanisme, Mairie de St Gilles 

 Croix de Vie (85) 

 Activités: Elaboration d'un projet de bâtiment pour la ville avec les 

 dessinateurs 
 

2006 Manutentionnaire, Groupement d'employeur "Mer et Vie" (85) 

 Activités: Chargement et déchargement de camions 
 

2005 Vendeur, Dynamite Games aux Sables d'Olonne (85) 

 Activités: Vente de jeux vidéo 
 

2005 Vendeur produit brun, Hyper U de Challans (85) 

 Activités: Mise en rayon, conseils et ventes aux clients en rayon Hi-fi 
 

2004 Vendeur en téléphonie mobile, Mobistore de St Gilles Croix 

 de Vie (85) 

 Activités: Conseils et vente d'appareil de téléphonie mobile 
 

FORMATIONS 

2017 DAEU (BAC Universitaire) en cours du jour université de 

 Nantes (44) 

 �  Droit et Informatique suivis en option. 
 

2016 Préparation au DAEU centre de formation INSUP à 

 Challans (85) 
 

2005 BEP Vente Action Marchande centre de formation FACC à 

 Challans (85) 
 

2003 BEP Carrières Sanitaires et Sociales lycée Gilles Jamain  à 

 Rochefort (17) 
 

DIVERS 

Informatique World; Excel; Internet  

Sports Randonnées pédestres; VTT; Base-Ball 

Loisirs Découvrir (Tourisme / Nature); Astronomie 

 

 

 

 
24, RESIDENCE BEAUSEJOUR 

5, RUE DE LA PRAIRIE 

85100 Les Sables d'Olonne 

E-mail: ocin@outlook.fr 
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COMPETENCES 

 

- Accueillir, orienter 

- Etablir des devis & contrats 

- Informer, conseiller, comparer 

des offres & transmettre des 

informations 

- Constituer, classer, actualiser 

des dossiers 

- Reformuler des demandes et 

accompagner le client 

 

 

APTITUDES 

 

- Investigateur 

- A l'écoute, attentif 

- Méticuleux 

- Organisé 

- Esprit d'équipe 

Ecole Supérieure de l’Alternance – ESA 

45 Rue B. Franklin – 85000 LA ROCHE / YON 

02 51 62 22 09 – contact@formations-vendee.com 

 


